[image: image1.png]OAO «BbimnenKom» TenedhoH: Paxe:

BHevi AnH 127083, MockBsa
yn. 8 MapTa, 4.10, cTp.14 +7 (095) 725-0700 +7 (095) 725-0700

GSm

nata




Текст взят из архива сайта http://www.mfrum.ru 


«ВымпелКом» объявил финансовые и операционные результаты за первый квартал 2004 года

-- УВЕЛИЧЕНИЕ ЧИСТОЙ ОПЕРАЦИОННОЙ ВЫРУЧКИ ЗА ГОД НА 71% --

-- УВЕЛИЧЕНИЕ ЧИСТОЙ ПРИБЫЛИ ЗА ГОД НА 84% --

-- УВЕЛИЧЕНИЕ ПОКАЗАТЕЛЯ OIBDA ЗА ГОД НА 87% --

-- НА СЕГОДНЯ АБОНЕНТСКАЯ БАЗА НАСЧИТЫВАЕТ ПРИБЛИЗИТЕЛЬНО 14,9 МИЛЛИОНА, ВКЛЮЧАЯ 8,7 МИЛЛИОНА АБОНЕНТОВ В РЕГИОНАХ --

Москва и Нью-Йорк (27 мая 2004). Сегодня открытое акционерное общество «ВымпелКом» (Компания) (NYSE: VIP) объявило финансовые и операционные результаты за первый квартал 2004 года, завершившийся 31 марта. В течение этого квартала продолжились стремительный рост абонентской базы и улучшение финансовых показателей Компании, при этом рост в регионах происходил быстрее, чем в Москве. Консолидированные финансовые показатели «ВымпелКома» и консолидированные показатели «Вымпелкома-Регион», дочернего предприятия Компании, отвечающего за региональное развитие, прилагаются. 

Комментируя сегодняшнее заявление, Александр Изосимов, Генеральный директор ОАО «ВымпелКом», сказал: «Мы довольны нашими результатами в первом квартале. На рынке с очень высоким уровнем конкуренции, который сегодня является самым быстроразвивающимся сотовым рынком в мире, мы подключили приблизительно 2 миллиона абонентов и увеличили маржу OIBDA до 48,4%, что является самым высоким показателем с тех пор, как мы вышли на Нью-Йоркскую фондовую биржу в 1996 году. Таких результатов мы смогли добиться благодаря успешной реализации нашей стратегии национальной экспансии».

Ключевые Финансовые и Операционные показатели

(Согласование показателей OIBDA, маржи OIBDA, ARPU и SAC с их наиболее сопоставимыми величинами GAAP США, приведены ниже в приложении)

	По окончанию трех месяцев

	
	на 31 марта, 2004
	на 31 марта, 2003
	Изменения (%)

	Чистая операционная выручка ($, тыс.) 
	417 697
	244 437
	70,9%

	OIBDA ($, тыс.) (1)
	202 025
	107 936
	87,2%

	Маржа OIBDA (2)
	48,4%
	44,2%
	--

	Валовая маржа (3)
	342 141
	196 570
	74,1%

	Процент валовой маржи (4)
	81,9%
	80,4%
	--

	Чистая прибыль ($, тыс.)
	76 131
	41 387
	83,9%

	Чистая прибыль на одну акцию ($)
	1,90
	1,09
	74,3%

	Чистая прибыль на одну АДР ($) (5)
	1,43
	0,82
	74,4%

	ARPU ($) (6)
	10,8
	13,5
	-20,0%

	MOU, в соответствии с новым определением (мин.) (7)
	91,4
	87,5
	4,5%

	SAC ($) (8)
	16,8
	20,8
	-19,2%


Значительное улучшение финансовых и операционных результатов в первом квартале 2004 года по сравнению с первым кварталом 2003 года было достигнуто преимущественно благодаря значительному росту абонентской базы наряду с эффектом экономии на масштабах, эффективному управлению расходами и уменьшению затрат на привлечение одного абонента в регионах за пределами Москвы. Если сравнивать с четвертым кварталом 2003 года, то сильное влияние сезонных эффектов (сокращение доходов от роуминга и уменьшение средней продолжительности разговоров) привело к снижению темпов роста чистой операционной выручки. С другой стороны, улучшились показатели маржи как OIBDA, так и уровня чистой прибыли по отношению к четвертому кварталу 2003 года.

Финансовые результаты Компании включают в себя деятельность в Москве и в регионах. Чистая операционная выручка без учета внутренних транзакций между компаниями отдельно для Москвы и регионов в первом квартале 2004 года составила $256,3 миллиона и $161,4 миллиона соответственно. Чистая прибыль отдельно в Москве и регионах в первом квартале 2004 года составила $60 миллионов и $26,8 миллиона соответственно. 

Общехозяйственные и административные расходы в процентном отношении к чистым доходам улучшились до 33% в первом квартале 2004 года, по сравнению с 34,9% в первом квартале 2003 года. Уменьшение общехозяйственных и административных расходов со $148,8 миллиона в  четвертом квартале 2003 года до $138 миллионов в первом квартале 2004 года в частности связаны с уменьшением совокупных затрат на привлечение абонентов с $57,2 миллиона в четвертом квартале 2003 года до $50,1 миллиона в первом квартале 2004 года. 

Общие капитальные вложения «ВымпелКома» в первом квартале 2004 года равнялись примерно $157 миллионам, которые были потрачены на приобретение имущества и оборудования.

В январе 2004 года «ВымпелКом» ввел новую политику учета износа основных средств.  Основываясь на периодически проводимом внутреннем изучении полезного срока жизни имущества и оборудования Компании, «ВымпелКом» изменил предполагаемый срок использования телекоммуникационного оборудования стандарта GSM c 9,5 до 7 лет.

Начиная с первого квартала 2004 года, Компания решила ввести новый метод определения показателя MOU, основанный на подсчете общего времени разговора (включая как оплаченные, так бесплатные минуты разговора), вместо учета только оплаченных минут, как было в предыдущем определении. Этот подход подобен тому, что использует большинство сотовых операторов в России и за ее пределами, и Компания полагает, что он лучше отражает взаимосвязь между трафиком, капитальными вложениями, выручкой и операционными затратами. Таблица с квартальными показателями MOU за 2003 год, посчитанными по новому и старому формату представлена ниже в секции определений. Показатели MOU, использованные в этом пресс-релизе, посчитаны новым методом.

В первом квартале 2004 года показатель MOU Компании равнялся 91,4 минуты, что составило рост на 4,5% по сравнению с 87,5 минуты в первом квартале 2003 года. Если сравнивать с 96,8 минуты в четвертом квартале 2003 года показатель MOU снизился на 5,6% в основном из-за сезонных эффектов. ARPU в первом квартале 2004 года приблизительно равнялся $10,8 и снизился на 20%, если сравнивать с $13,5, показанными в первом квартале 2003 года, и на 13,6% по сравнению с $12,5 в четвертом квартале 2004 года. 

Снижение показателя ARPU было связано с сезонными эффектами, которые наиболее заметны в первом квартале, и растущей доле региональных абонентов, ARPU которых меньше, чем у московских подписчиков. Кроме того, снижение ARPU было вызвано сильной активностью конкурентов, которая привела к снижению тарифов и эффективному снижению средней стоимости минуты. Увеличение доли внутрисетевого трафика также привело к эффективному снижению средней стоимости минуты, хотя это снижение компенсируется отсутствием тарификации за соединения с сетями проводной связи.

Основные показатели абонентской базы

	
	На 31 марта,  2004
	На 31 марта, 2003
	Изменения за год (%)
	
	На 31 декабря,  2003
	Изменения поквартально (%)

	Московская лицензионная территория
	6 042 300
	3 945 600
	53,1%
	
	5 659 600
	6,8%

	На контрактной системе оплаты
	826 800
	732 000
	13,0%
	
	819 900
	0,8%

	На системе предоплаты
	5 215 500
	3 213 600
	62,3%
	
	4 839 700
	7,8%

	Регионы
	7 329 200
	2 242 400
	226,8%
	
	5 777 300
	26,9%

	Общее количество абонентов
	13 371 500
	6 188 000
	116,1%
	
	11 436 900
	16,9%

	
	
	
	
	
	
	

	Отток (поквартально)
	8,6%
	9,6%
	--
	
	9,7%
	--


В первом квартале 2004 года продолжился стремительный рост абонентской базы, особенно в регионах. На 27 мая 2004 года общее число абонентов «ВымпелКома» достигло приблизительно 14,94 миллиона, где около 6,22 миллиона – абоненты, проживающие в Москве и Московской области, а 8,72 миллиона - в остальных регионах России. 

Используя данные независимых источников для оценки числа абонентов  конкурентов Компании, «ВымпелКом» оценивает свою долю рынка на Московской лицензионной территории на конец первого квартала 2004 года в 48,4%. Для сравнения, доля рынка компании в конце первого квартала 2003 года оценивалась в 49,5%. В национальном масштабе «ВымпелКом» оценивает свою рыночную долю в 32% на конец первого квартала 2004 года по сравнению с 29% на конец первого квартала 2003 года.  

В первом квартале отток абонентов Компании составил 8,6% по сравнению с 9,6% за аналогичный период 2003 года. На некоторое улучшение этого показателя в первом квартале 2004 года повлияли маркетинговые инициативы за несколько прошедших кварталов. Лояльность и способность удержать абонента, особенно на наиболее насыщенных рынках, где работает Компания, остается одной из приоритетных задач «ВымпелКома».
* * * 

 «ВымпелКом» является ведущим оператором сотовой связи в России, предоставляющим свои услуги под торговой маркой «Би Лайн GSM». Лицензии на предоставление услуг сотовой связи группы компаний «ВымпелКом» охватывают территорию, на которой проживает около 92% населения России (134 миллиона человек), включая Москву, Московскую область и Санкт-Петербург. «ВымпелКом» стал первой российской компанией, включенной в листинг Нью-Йоркской фондовой биржи (NYSE). Акции Компании котируются на NYSE под символом VIP. 

Данный пресс-релиз включает в себя "заявления о перспективах развития деятельности Компании" в рамках определения, представленного в Разделе 27А Закона о ценных бумагах и Разделе 21Е Закона о биржах. Эти заявления относятся к планам развития Компании. Эти и другие заявления о перспективах развития основаны на оценке руководством Компании стратегического и финансового положения, будущих рыночных условий и тенденций. Эти заявления подвержены воздействию рисков и непредсказуемого развития ситуации. Реальная ситуация может значительно отличаться от приведенных здесь данных в результате непредвиденных событий, вызванных конкуренцией, государственным регулированием в сотовой телекоммуникационной индустрии, общей политической неопределенностью в России и экономическим развитием России в целом, способностью Компании и дальше наращивать свою абонентскую базу, продолжающейся нестабильностью мировой экономики и иными факторами. В результате этих рисков и непредвиденного развития ситуации, нет гарантии того, что конкуренция, текущие или будущие изменения в политической, экономической или социальной сферах, а также существующее или будущее регулирование российской отрасли связи не окажут существенного неблагоприятного воздействия на Группу компаний "ВымпелКом". Некоторые факторы, которые могут привести к результатам, существенно отличающимся от тех, которые обсуждались в заявлениях о перспективах развития, включают в себя факторы риска, приведенные в Годовом отчете Компании по форме 20F по состоянию на 31 декабря 2003 года и других публичных документах, представленных в Комиссию по ценным бумагам и биржам США. Указанные риски включаются в настоящее заявление по ссылке. "ВымпелКом" не несет каких-либо обязательств по обновлению данных в отношении указанных выше факторов риска или по публикации информации о пересмотре заявлений о перспективах развития, содержащихся в данном пресс-релизе, а также не несет каких-либо обязательств по внесению корректировок, отражающих будущие события.

За более подробной информацией обращайтесь:

Вице-президент по международным связям ОАО «ВымпелКом»

Валерий Гольдин

Тел.: 7(095) 974-5888

vgoldin@vimpelcom.com

Директор по связям с общественностью ОАО «ВымпелКом»

Михаил Умаров, 

Тел.: 7(095) 725-0700

mumarov@vimpelcom.com

Определения

1. OIBDA не является финансовой величиной GAAP США. Показатель OIBDA, ранее упоминавшийся как Компанией как EBITDA, определяется как операционная прибыль до вычета износа основных средств и амортизации нематериальных активов. Компания считает, что показатель OIBDA даёт важную информацию инвесторам, потому что отражает состояние бизнеса компании, включая её способность финансировать капитальные расходы, приобретения и другие инвестиции, а также возможность брать займы и обслуживать долг. В то время как износ основных средств и амортизация нематериальных активов рассматриваются как операционные затраты в отчетности GAAP США, эти расходы главным образом показывают не связанные с расходом наличности затраты, относящиеся к  долгосрочным активам, приобретенным или созданным в предыдущие периоды. Расчеты показателя OIBDA широко используются инвесторами, аналитиками и рейтинговыми агентствами для оценки и сравнения текущих и будущих операционных показателей и определения стоимости компаний в сотовой телекоммуникационной индустрии. Показатель OIBDA не должен рассматриваться отдельно как альтернатива чистым доходам, операционным доходам или любым другим величинам GAAP-отчетности США. OIBDA не учитывает необходимость замены капитального оборудования с течением времени. Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью, как наиболее сопоставимой финансовой величиной GAAP США, приведено ниже в таблице.

2. Маржа OIBDA – это показатель OIBDA выраженный как процент от чистой операционной выручки. Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью, выраженный как процент от чистой операционной выручки, как наиболее сопоставимых финансовых величин GAAP США, приведено ниже в таблице.

3. Валовая маржа определяется как чистая операционная выручка без учета определенных операционных затрат (а именно, себестоимости услуг, себестоимости реализованных телефонов и аксессуаров и других операционных расходов). 

4. Процент валовой маржи – это валовая маржа выраженная как процент от чистой операционной выручки.

5. Каждая АДР равна 0,75 одной обыкновенной акции.

6. ARPU (Средний счет на одного абонента за месяц) рассчитывается за каждый месяц соответствующего периода путем деления выручки, полученной Компанией за предоставленные за данный месяц услуги, включая роминг, но без учета выручки, полученной за подсоединение и от продажи телефонных аппаратов и аксессуаров, на среднее число абонентов Компании в данном месяце. Согласование ARPU и выручки за услуги связи и подключения, как наиболее сопоставимой финансовой величины US GAAP приведено ниже в секции таблиц. Компания полагает, что ARPU несет важную информацию для инвесторов, так как является индикатором ведения бизнес-операций Компании и помогает менеджменту в составлении бюджета. Компания также считает, что ARPU снабжает менеджмент важной информацией, касающейся пользования и запросов к сервисам Компании. ARPU не должен рассматриваться отдельно или в качестве альтернативы другим показателям US GAAP.

7. MOU (Количество использованных минут на одного абонента за месяц) рассчитывается за каждый месяц соответствующего периода путем деления общего количества минут оплачиваемых входящих и исходящих звонков за данный месяц (исключая роумеров-гостей) на среднее число абонентов в данном месяце.

8. SAC (Стоимость привлечения одного абонента) рассчитывается путем деления дилерского вознаграждения, рекламных затрат и субсидий на телефонные аппараты за данный период на валовой объем продаж за данный период. Согласование SAC с общехозяйственными расходами как наиболее сопоставимой финансовой величины US GAAP приведено ниже в секции таблиц. Компания полагает, что SAC несет важную информацию для инвесторов, так как является индикатором ведения бизнес-операций Компании и помогает менеджменту в составлении бюджета. Компания также считает, что SAC снабжает менеджмент важной информацией для определения затрат на привлечение нового абонента. SAC не должен рассматриваться отдельно или в качестве альтернативы другим показателям US GAAP.
Показатели MOU за 2003 год в пересмотренном значении

(включая оплаченные и бесплатные минуты разговора)

	
	1 квартал 2003
	2 квартал 2003
	3 квартал 2003
	4 квартал 2003

	MOU, общий (мин)
	87,5
	100,2
	104,3
	96,8

	MOU, Москва
	90,3
	107,4
	115,2
	108,0

	Для контрактных абонентов (Москва)
	258,6
	297,3
	320,9
	343,0

	Для prepaid (Москва)
	50,8
	65,9
	74,7
	66,2

	MOU, регионы
	81,8
	88,7
	89,8
	84,6


Показатели MOU за 2003 год в предыдущем значении

(включая только оплаченные минуты разговора)

	
	1 квартал 2003
	2 квартал 2003
	3 квартал 2003
	4 квартал 2003

	MOU, общий (мин)
	81,5
	93,8
	92,7
	89,3

	MOU, Москва
	78,9
	95,1
	92,5
	84,7

	Для контрактных абонентов (Москва)
	237,2
	273,7
	284,2
	303,1

	Для prepaid (Москва)
	41,7
	56,0
	54,7
	45,9

	MOU, регионы
	86,9
	91,6
	93,0
	94,4


	Открытое акционерное общество "Вымпел-Коммуникации"

	Консолидированный отчет о прибылях и убытках

	
	
	
	

	
	
	Непроаудированный за три месяца

	
	
	На 31 марта

	
	
	2004
	2003

	
	
	(в тыс. долларов, исключая суммы дохода на одну акцию, АДА)

	Операционные доходы:
	
	

	
	Выручка от услуг связи и подключений
	US$   400 903
	US$    230 099

	
	
	
	

	
	Выручка от продажи телефонных аппаратов и аксессуаров
	15 774
	13 426

	
	Другие доходы
	1 020
	912

	Итого операционная выручка
	417 697
	244 437

	
	
	
	

	
	
	
	

	Операционные расходы:
	
	

	
	Себестоимость услуг
	62 365
	37 160

	
	Себестоимость реализованных телефонов и аксессуаров
	13 191
	10 707

	
	Общехозяйственные расходы
	138 013
	85 310

	
	Износ основных средств
	57 337
	31 678

	
	Амортизация нематериальных активов
	9 143
	7 372

	
	Резерв по сомнительным долгам
	2 103
	3 324

	Итого операционные расходы
	282 152
	175 551

	
	
	
	

	Операционная прибыль  
	135 545
	68 886

	
	
	
	

	Прочие доходы и расходы:
	
	

	
	Прочие доходы
	354
	574

	
	Прочие расходы
	(403)
	(432)

	
	Доходы по процентам
	1 501
	1 998

	
	Расходы по процентам
	(13 856)
	(16 036)

	
	Курсовая разница (убыток)/доход
	1 671
	1 327

	Итого прочие доходы и расходы
	(10 733)
	(12 569)

	
	
	
	

	Прибыль до вычета налога на прибыль и доли миноритарных акционеров в дочерних компаниях
	124 812
	56 317

	
	
	
	

	Расходы по налогу на прибыль
	36 699
	14 912

	Доля участия миноритарных акционеров в доходах/(расходах) дочерних компаний
	11 982
	18

	
	
	

	
	
	

	
	
	
	

	Чистая прибыль  
	US$  76 131
	US$  41 387

	
	
	
	

	Чистая прибыль на одну обыкновенную акцию
	US$       1,90
	US$      1,09

	
	
	
	

	Чистая прибыль на одну «АДА»
	US$       1,43
	US$      0,82

	
	
	
	

	Средневзвешенное количество обыкновенных акций (в тысячах)
	40 172
	38 073


	Открытое акционерное общество "Вымпел-Коммуникации"

	Консолидированный баланс

	
	
	
	
	

	
	
	
	На 31 марта,
	На  31 декабря,

	
	
	
	2004
	2003

	
	
	
	

	
	
	
	(В тыс. долларов)

	Активы
	
	
	
	

	Оборотные средства:
	
	

	
	Денежные средства и их эквиваленты
	
	US$      130 552
	US$    157 611

	
	Дебиторская задолженность по расчетам с клиентами
	109 386
	113 092

	
	Прочие оборотные средства
	271 775
	255 540

	Итого оборотные средства
	511 713
	526 243

	
	
	
	
	

	Необоротные средства:
	
	

	
	Основные средства, нетто
	1 530 372
	1 460 542

	
	Телекоммуникационные лицензии, частоты, нетто
	98 799 
	103 817

	
	Нематериальные активы, нетто
	59 919
	59 369

	
	Прочие активы
	175 260
	152 261

	Итого необоротные активы
	1 864 350
	1 775 989

	
	
	
	
	

	Итого активы
	
	US$    2  376 063
	US$   2 302 232

	
	
	
	
	

	Обязательства и акционерный капитал
	
	

	Текущие обязательства:
	
	

	
	Кредиторская задолженность
	US$       172 047
	US$        158 467

	
	Кредиторская задолженность перед ассоциированными сторонами
	6 290
	8 603

	
	Авансы и депозиты клиентов
	196 323
	181 475

	
	Отложенный доход
	2 596
	2 701

	
	Выплаты по рублевым облигациям
	105 317
	101 852

	
	Банковские кредиты – краткосрочные обязательства
	30 691
	35 343

	
	Капитальная аренда – краткосрочные обязательства
	8 451
	6 587

	
	Финансирование закупок оборудования – краткосрочные обязательства
	73 622
	70 935

	
	Начисленные обязательства
	100 298
	127 689

	Итого текущие обязательства
	695 635
	693 652

	
	
	
	
	

	Отложенный налог на прибыль
	31 634
	34 380

	Банковские кредиты, за вычетом краткосрочных обязательств
	331 490
	330 112

	Капитальная аренда, за вычетом краткосрочных обязательств
	7 924 
	9 154

	Начисленные обязательства, за вычетом краткосрочных обязательств
	4 113
	4 046

	5,5% конвертируемые облигации, подлежащие погашению в июле 2005 года
	
	-

	Финансирование закупок оборудования, за вычетом краткосрочных обязательств
	36 288
	53 008

	
	
	
	
	

	Доля миноритарных акционеров
	193 104
	179 664

	
	
	
	
	

	Собственный капитал
	1 075 875
	998 216

	
	
	
	
	

	Итого пассивы и собственный капитал
	US$    2 376 063
	US$     2 302 232

	
	
	
	
	


Открытое Акционерное Общество «Вымпел-Коммуникации»

Отчет о движении денежных средств

	
	Непроаудированный за три месяца

На 31 марта,

	
	2004
	2003

	
	(в тыс. долларов США)

	
	

	Чистое поступление денежных средств по операционной деятельности
	US$             116 669
	US$           75   065

	Поступления средств по банковским и прочим ссудам
	                    7 189
	56 962

	Уплата сборов по долговым обязательствам
	                     
	(1 249)

	Погашение обязательств по банковским и прочим ссудам
	(10 587)
	(20 910)

	Погашение обязательств по финансированию закупок оборудования
	                 (14 265)
	(23 824)

	Погашение обязательств по лизингу
	(131)
	(439)

	Чистое поступление денежных средств по финансовой деятельности
	                   (17 794)
	10 540

	
	
	

	
	
	

	Выручка от продажи собственности и оборудования
	                 (107 536)
	(87 799)

	Приобретение акций ЗАО «СтавТелеСот» за вычетом приобретенных денежных средств в размере 658 долл. США
	                   
	(38 143)

	Приобретение нематериальных активов
	                   (4 039)
	(5 435)

	Приобретение прочих активов
	                   (13 550)
	(7 969)

	Чистый расход денежных средств по инвестиционной деятельности
	                 (125 125)
	(139 346)

	
	
	

	Влияние изменений обменного курса на денежные средства и их эквиваленты
	                     (809)
	1 442

	
	
	

	Чистое уменьшение денежных средств
	(27 059)
	(52 299)

	Денежные средства и их эквиваленты на начало периода
	                    157 611
	263 657

	
	
	

	Денежные средства и их эквиваленты на конец периода
	US$               130 552
	US$           211 358

	
	
	

	Дополнительная информация о движении денежных средств
	
	

	
	
	

	Неденежные операции:
	

	Оборудование, приобретенное по договорам о финансировании
	US$                1 659
	US$          24 077

	Кредиторская задолженность по оборудованию и другие долгосрочные активы
	                      66 505
	50 137

	Операционная деятельность, финансируемая за счет продажи собственных акций
	-
	1 262

	Обращение конвертируемых облигаций
	236
	294

	Операции приобретения:
	
	

	Справедливая стоимость приобретенных активов
	-
	66 634

	Разница между уплаченными денежными средствами и справедливой стоимостью приобретенных чистых активов
	-
	(4 699)

	Денежные средства, уплаченные за акции
	 -
	(38 801)

	Принятые обязательства
	US$               -
	US$              23 134


Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью

(В тыс. долларов США)
	
	За три месяца

	
	На 31 марта

2004
	На 31 декабря

2003
	На 31 марта

2003

	OIBDA
	202 025
	186 893
	107 936

	Износ основных средств
	(57 337)
	(42 776)
	(31 678)

	Амортизация нематериальных активов
	(9 143)
	(9 083)
	(7 372)

	Операционная прибыль
	135 545
	135 034
	68 886


Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью в процентном соотношении к чистой выручке
	
	За три месяца

	
	На  31 марта 2004
	На 31 декабря, 2003
	На 31 марта, 2003

	Маржа OIBDA
	48,4%
	45,8%
	44,29%

	Износ основных средств в процентном соотношении к чистой выручке
	(13,7)%
	(10,5)%
	(13,0)%

	Амортизация нематериальных активов в процентном соотношении к чистой выручке
	(2,2)%
	(2,2)%
	(3,0)%

	Операционная прибыль в процентном соотношении к чистой выручке
	32,5%
	33,1%
	28,2%


Согласование SAC с общехозяйственными расходами

(в тыс. долларов США, за исключением SAC и количества абонентов)

	
	За три месяца

	
	На 31 марта 2004
	На 31 декабря 2003
	На 31 марта 2003

	Общехозяйственные расходы
	138 013
	148 764
	85 310

	За вычетом общих и административных расходов
	87 865
	91 533
	56 643

	Расходы на маркетинг и реализацию, включая
	50 148
	57 231
	28 667

	расходы на маркетинг и рекламу
	13 245
	16 236
	9 445

	дилерское вознаграждение
	36 903
	40 995
	19 222

	Прирост новых абонентов (тыс.)
	2 979,5
	3 170,3
	1 376,5

	Затраты на привлечение абонента (SAC) ($)
	16,8
	18,1
	20,8


Согласование ARPU и выручки за услуги связи и подключения

(в тыс. долларов США, за исключением ARPU и количества абонентов)

	
	За три месяца

	
	На 31 марта 2004
	На 31 декабря 2003
	На 31 марта 2003

	Выручка от услуг связи и подключений
	400 903
	386 322
	230 099

	За вычетом выручки от подключений
	185
	202
	337

	За вычетом выручки от аренды волоконно-оптических каналов
	549
	417
	372

	Выручка от услуг связи, использованная при подсчете ARPU
	400 169
	385 703
	229 390

	Среднее число абонентов (тыс.)
	12 318
	10 277
	5 658

	Средняя выручка с одного абонента за месяц ($)
	10,8
	12,5
	13,5


	Открытое акционерное общество "Вымпелком-Регион"

	Консолидированный отчет о прибылях и убытках

	
	
	
	

	
	
	Непроаудированный за три месяца

	
	
	На 31 марта,

	
	
	2004
	2003

	
	
	(в тыс. долларов США, исключая сумму дохода на одну акцию, АДА)

	Операционные доходы:
	
	

	
	Выручка от услуг связи и подключений
	US$  164 248
	US$    55 902

	
	Выручка от продажи телефонных аппаратов и аксессуаров
	8 624
	8 723

	
	Другие доходы
	1 300
	535

	Итого операционная выручка
	174 172
	65 160

	
	
	
	

	Операционные расходы:
	
	

	
	Себестоимость услуг
	32 252
	15 592

	
	Себестоимость реализованных телефонов и аксессуаров
	8 180
	8 496

	
	Аренда оборудования
	2 562
	2 221

	
	Общехозяйственные расходы
	55 805
	21 289

	
	Обслуживание сети
	4 578
	1 811

	
	Амортизация нематериальных активов и износ основных средств
	24 360
	11 310

	
	Резерв по сомнительным долгам
	872
	361

	Итого операционные расходы
	128 609
	61 080

	
	
	
	

	Операционная прибыль
	45 563
	4 080

	
	
	
	

	Прочие доходы и расходы:
	
	

	
	
	
	

	
	Прочие доходы
	16
	240

	
	Прочие расходы
	(138)
	(205)

	
	Доходы по процентам
	240
	152

	
	Расходы по процентам
	(7 008)
	(3 306)

	
	Курсовая разница (убыток)
	(32)
	(292)

	Итого прочие доходы и расходы
	(6 922)
	(3 411)

	
	
	
	

	Прибыль/(убыток) до вычета налога на прибыль и доли миноритарных акционеров в дочерних компаниях
	38 641
	669

	
	
	
	

	Расходы по налогу на прибыль
	11 909
	(1 373)

	Доля участия миноритарных акционеров в доходах дочерних компаний
	60
	(19)

	
	
	
	

	Чистая прибыль (убыток)
	US$   26 672
	US$   (723)

	
	
	
	


() Чистая прибыль «Вымпелкома-Регион» как юридического лица отличается от $26,785 миллиона чистой прибыли за первый квартал 2004 года, приведенной в пресс-релизе в региональном сегменте. Эта разница вызвана учетом вклада компании «Би-Лайн Самара» в региональный сегмент, но этот вклад не отражен в финансовых показателях «Вымпелкома-Регион». «Би-Лайн Самара» работает в Самарской области, но исторически являющейся собственностью «ВымпелКома». Следующая таблица показывает согласование двух цифр (данные показаны в тысячах долларов США):








За три месяца, на 31 марта        

2004 года




Чистая прибыль «Вымпелком-Р»


26 672





Чистая прибыль «Билайн-Самара»

  
 598




Эффект от транзакций между 

«Вымпелкомом-Р» и «Билайн-Самара», нетто
  
(485)






Чистая прибыль регионального сегмента «ВымпелКома»
 26 785



Операционные доходы «Вымпелкома-Регион», как юридического лица отличается от $161,401 миллиона операционного дохода без учета внутренних транзакций приведенных в пресс-релизе за первый квартал 2004 года. Нижеследующая таблица показывает согласование между двумя показателями (все данные приведены в тысячах долларов и относятся к третьему кварталу 2003 года):
                          





   За три месяца, на 31 марта        

2004 года




Операционный доход «Вымпелком-Р»


174 172





Операционный доход «Билайн-Самара»

 7 967



Эффект от транзакций между 

«Вымпелкомом-Р» и «Билайн-Самара», нетто
  
(4 114)






Операционный доход «ВымпелКома» 

в региональном сегменте
 


178 025




Совместный операционный доход «Вымпелком-Р» и 

«Билайн-Самара»



               (16 624)



Операционный доход в региональном сегменте  

без учета внутренних транзакций 

              161 401



	  Открытое акционерное общество "Вымпелком-Регион"

	Консолидированный баланс

	
	
	
	
	

	
	
	
	На 31 марта,
	На 31 декабря,

	
	
	
	2004
	2003

	
	
	
	

	
	
	
	(В тыс. долларов США)

	Активы
	
	
	
	

	Оборотные средства:
	
	

	
	Денежные средства и их эквиваленты
	
	US$    58 106
	US$   42 729

	
	Дебиторская задолженность по расчетам с клиентами
	15 240
	22 726

	
	Прочие оборотные средства
	167 058
	137 529

	Итого оборотные средства
	240 404
	202 984

	
	
	
	
	

	Необоротные средства:
	
	

	
	Основные средства, нетто
	679 241
	624 306

	
	Телекоммуникационные лицензии, частоты, нетто
	83 086
	87 175

	
	Нематериальные активы, нетто
	22 178
	20 383

	
	Прочие активы
	84 056
	62 995

	Итого необоротные активы
	868 561
	794 859

	
	
	
	
	

	Итого активы
	
	US$   1 108 965
	US$   997 843

	
	
	
	
	

	Обязательства и акционерный капитал
	
	

	Текущие обязательства:
	
	

	
	Кредиторская задолженность
	US$     73 053
	US$     73 345

	
	Кредиторская задолженность перед ассоциированными сторонами
	95 290
	71 420

	
	Авансы и депозиты клиентов
	65 471
	41 916

	
	Отложенный доход
	873
	713

	
	Выплаты по рублевым облигациям
	105 317
	101 852

	
	Банковские кредиты – краткосрочные обязательства
	8 072
	4 710

	
	Капитальная аренда – краткосрочные обязательства
	0
	0

	
	Финансирование закупок оборудования – краткосрочные обязательства
	23 482
	17 078

	
	Начисленные обязательства
	16 108
	16 076

	Итого текущие обязательства
	387 666
	327 110

	
	
	
	
	

	Отложенный налог на прибыль
	22 077
	24 713

	Банковские кредиты, за вычетом краткосрочных обязательств
	66 963
	66 500

	Кредиторская задолженность перед «ВымпелКомом» - долгосрочные обязательства
	206 228
	176 231

	Финансирование закупок оборудования, за вычетом краткосрочных обязательств
	9 296
	16 097

	Начисленные обязательства, за вычетом краткосрочных обязательств
	2 765
	2 718

	
	
	
	
	

	Доля миноритарных акционеров
	412
	350

	
	
	
	
	

	Собственный капитал
	413 558
	384 124

	
	
	
	
	

	Итого пассивы и собственный капитал
	US$   1 108 965
	US$    997 843

	
	
	
	
	


	Открытое Акционерное Общество «Вымпелком-Регион»

	Отчет о движении денежных средств



	
	Непроаудированный за три месяца,

На 31 марта,

	
	2004
	2003

	
	(в тыс. долларов США)

	
	
	

	Чистое поступление (использование) денежных средств по операционной деятельности
	US$    59 977
	US$ 2 559

	
	
	

	Поступления средств по банковским и прочим ссудам
	4 359
	39 161

	Поступления по ссудам от «ВымпелКома»
	29 937
	39 223

	Погашение обязательств по банковским и прочим ссудам
	(569)
	(11 227)

	Погашение обязательств по финансированию закупок оборудования
	(1 879)
	(13 909)

	Погашение обязательств по лизингу
	-
	(119)

	Чистое поступление денежных средств по финансовой деятельности
	31 848
	53 129

	
	
	

	Приобретение основных средств
	(57 898)
	(33 213)

	Приобретение акций ЗАО «СтавТелеСот» за вычетом приобретенных денежных средств в размере  658 долл. США
	
	(38 143)

	Приобретение нематериальных активов
	(3 236)
	(4 164)

	Приобретение прочих активов
	(14 356)
	-

	Чистый расход денежных средств по инвестиционной деятельности
	(75 490)
	(75 520)

	
	
	

	Влияние изменений обменного курса на денежные средства
	(958)
	67

	
	
	

	Чистое (уменьшение)/увеличение денежных средств
	(15 377)
	(19 765)

	Денежные средства и их эквиваленты на начало периода
	42 729
	52 703

	
	
	

	Денежные средства и их эквиваленты на конец периода
	US$  58 106
	US$    32 938


Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью

(В тыс. долларов США)
	
	За три месяца

	
	На 31 марта

2004
	На 31 декабря

2003
	На 31 марта

2003
	

	OIBDA
	69 923
	62 345
	15 390
	

	Износ основных средств
	(18 194)
	(11 740)
	(6 760)
	

	Амортизация нематериальных активов
	(6 166)
	(5 995)
	(4 550)
	

	Операционная прибыль
	45 563
	44 610
	4 080
	


Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью в процентном соотношении к чистой выручке
	
	За три месяца

	
	На  31марта, 2004
	На 31 декабря, 2003
	На 31 марта, 2003
	

	Маржа OIBDA
	40,1%
	40,2%
	23,6%
	

	Износ основных средств в процентном соотношении к чистой выручке
	(10,4)%
	(7,6)%
	(10,4)%
	

	Амортизация нематериальных активов в процентном соотношении к чистой выручке
	(3,5)%
	(3,9)%
	(7,0)%
	

	Операционная прибыль в процентном соотношении к чистой выручке
	26,2%
	(28,7)%
	6,2%
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